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SIKA

■ Nello scorso anno fiscale, Sika ha registrato un volume di vendite record 
pari a 11.76 miliardi CHF (l’anno precedente 11,24 miliardi CHF) nonostante 
le condizioni di mercato fossero estremamente critiche. Nelle valute locali, 
tutto questo corrisponde a un incremento del 7,4%. La crescita del volume
di vendite in franchi svizzeri si è rivelato del 4,7%. Questa cifra include
un effetto negativo sulla valuta del -2,7%. La crescita organica ha subito 
un leggero incremento e si è attestata all’1,1% in più rispetto al livello
dell’anno precedente. La crescita organica del’1,7% è stata raggiunta nella
seconda metà dell’anno. L’azienda chimica è quindi riuscita ad ampliare la
quota di mercato in modo mirato nell’ultimo trimestre dell’anno. Thomas
Hasler, CEO, ha affermato: “Negli ultimi 12 mesi, Sika ha registrato una
notevole prestazione in un mercato che rimane critico e ha raggiunto un
nuovo record in termini di vendite. I nostri 33.000 operatori hanno offerto
una performance eccellente operando in mercati critici e hanno promosso
con successo l’integrazione di MBBC. Con una progettualità orientata alla
prestazione, hanno offerto un contributo considerevole a questa impresa e
voglio ringraziarli sentitamente”.

Crescita e quota di mercato in avanzamento in tutte le aree geografiche
L’area EMEA (Europa, Medio Oriente, Africa) ha registrato un incremento delle 

vendite nelle valute locali pari al 7,3% (l’anno precedente del 
14,8%). Nel 2024, il clima dei mercati del mondo delle costru-
zioni si è rivelato una vera e propria sfida. I paesi del Medio 
Oriente e dell’Africa sono riusciti ad espandere le loro attività. 
In controtendenza rispetto ai mercati, Sika ha fornito invece 
una prestazione soddisfacente in un mercato tedesco negativo, 
mentre paesi meridionali come l’Italia e la Spagna hanno regi-
strato una leggera crescita nel corso dell’anno. I settori automo-
bilistico e industriale hanno subito un declino e ciò in particolare 
a causa della domanda in calo di nuovi veicoli in Europa. Nel 
2024 è aumentata soltanto la vendita dei veicoli ibridi.
In termini di valuta locale, l’area delle Americhe ha ottenuto 
un aumento dell’11,2% del volume delle vendite (l’anno pre-
cedente del 14,9%). Sika USA in particolare ha pubblicato dati 
in forte crescita, i progetti di infrastrutture a partecipazione 

statale e quelli relativi alla costruzione di realtà commerciali, attuati come 
parte integrante del piano di riallocazione della produzione negli USA, confer-
mano la tendenza positiva. Grazie alla presenza locale e alla forte posizione 
nell’area di mercato delle ristrutturazioni, l’azienda ha conseguito risultati 
eccellenti sul mercato. Anche l’America Latina ha contribuito ad accrescere 
la tendenza positiva nelle aree caratterizzate da ritmi costanti di crescita.
Le vendite nell’area dell’Asia sul Pacifico sono aumentate del 2,4% nella 
valuta locale (l’anno precedente del 15,2%). Nonostante le misure di suppor- 
to del governo, il mercato delle costruzioni cinese rimane fortemente nega- 
tivo. Ciò si riflette in particolare sulle attività di progetto in declino di Sika e, in 
qualche misura, sulle attività di distribuzione. Per contro, l’Asia sudorientale 
ha ripreso slancio nel 2024 ottenendo buoni risultati di crescita a una cifra. 
Nei settori automobilistico e industriale, l’azienda ha continuato ad ac- 
crescere la quota delle tecnologie presenti nei veicoli di produttori locali e 
internazionali in Cina, Giappone e India. In Liaoning, la provincia più estesa 
della Cina nord-orientale, un impianto allo stato dell’arte è stato predisposto 
per fornire soluzioni di malte, adesivi per piastrelle e sigillanti.

Record di vendite nel 2024 per Sika

■ In the past fiscal year, Sika achieved record sales of CHF 11.76 billion
(previous year: CHF 11.24 billion) amidst continued extremely challenging
market conditions. In local currencies this corresponds to an increase of 7.4%. 
Sales growth in Swiss francs amounted to 4.7%. This figure includes a negative 
currency effect of -2.7%. Organic growth rose slightly and was 1.1% above the 
previous year’s level. Organic growth of 1.7% was achieved in the second half 
of the year. The chemical company thus succeeded in expanding its market
share in a targeted manner in the final quarter of the year.
Thomas Hasler, Chief Executive Officer said: “Over the past 12 months,
Sika posted a strong performance in a market environment that remains
challenging and achieved a new record in terms of sales. Our 33,000
employees produced an excellent performance in challenging markets
and successfully advanced the MBCC integration. With their performance-
oriented mindset, they have made a significant contribution to this success, 
and I would like to thank them most sincerely”.

Growth and market share gains in all regions
The EMEA region (Europe, Middle East, Africa) reported a sales increase in local 
currencies of 7.3% (previous year: 14.8%). In 2024, the market environment 
in the European construction markets was very challenging. The countries 
in the Middle East and Africa were 
able to greatly expand their business 
activities. Contrary to the market 
trend, Sika was able to perform well 
in a negative market in Germany, while 
southern countries such as Italy and 
Spain achieved slight growth over the 
course of the year. The automotive and 
industrial business declined. This is 
due in particular to falling demand for 
new vehicles in Europe. Only the sale 
of hybrid vehicles increased in 2024. 
In local currency terms, the Americas 
region achieved an 11.2% increase 
in sales (previous year: 14.9%). Sika 
USA in particular posted steady, strong growth. State-supported infrastructure 
projects and commercial construction projects that are being implemented as 
part of the drive to relocate production in the USA are supporting the positive 
trend. Thanks to its local presence and strong position in the refurbishment 
business, the company outperformed the market. Latin America also 
contributed to the positive trend in the region with solid growth.
Sales in the Asia/Pacific region rose by 2.4% in local currencies (previous 
year: 15.2%). Despite government support measures, the Chinese 
construction market remains markedly negative.
This is reflected particularly in Sika’s declining project business and, to some 
extent, in its distribution business. By contrast, Southeast Asia picked up 
momentum over the course of 2024 and achieved high single-digit organic 
growth. In the automotive and industry business, the company continued to 
increase the share of its technologies in vehicles of local and international 
manufacturers in China, Japan, and India. In Liaoning, the largest province 
in northeastern China, a state-of-the-art plant opened to produces mortar, 
tile adhesive, and sealant solutions.

Sika posts record sales in 2024

Sika office located in Zurich
Ufficio Sika situato a Zurigo

  Zero Crater –
The highest quality protection

for coatings in your supply chain.

The SCHÜTZ ECOBULK HX with an IMPELLER – the new administration-free

full solution for your coatings. After filling the IBC remains closed throughout the

entire supply chain, right until the filling product is discharged – including during stirring

processes. The risk of contaminations that cause craters is reduced to a minimum.

At the same time, you cut costs by up to 50% in the supply chain compared

with other packaging types.

Would you like to hear more? Get in touch!

z Designed especially for high viscosity filling products

z Residual emptying < 0.3 litres

z Perfect stirring results even with residual contents of 50 litres

z CLEANCERT version for the highest technical cleanliness and safety

z Collection by the SCHÜTZ TICKET SERVICE

z Up to 50 % cost savings in the supply chain compared
with other packaging types

SCHÜTZ ECOBULK HX:

z Single-use HDPE stirrer

z Sealed packaging from filling
to emptying – including the

stirring process

z Cleaner, more efficient and safer
stirring processes

z No need to clean multiple-use stirrers

z Simple connection to all standard agitator
drives with an adapter

z Collection together with the ECOBULK
and complete material recycling

z Can be used with all 1,000 and 1,250 litre
ECOBULK MX, SX and HX

SCHÜTZ IMPELLER:

SCHÜTZ (Italia) S.r.l.

Via San Zenone, 185
IT-25020 Dello (BS)
Phone (+39) 030 - 9 77 16 11
E-mail info1italy@schuetz.net
www.schuetz.net/italia
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